
Marktführer in der thermischen Bodenbehandlung 

 
 

Wir suchen Verstärkung — ab sofort 

Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) 

Region Nordost- / Ostdeutschland 

Industrielle Nutzung und Umweltkatastrophen hinterlassen Spuren im Erdreich und der Umwelt, die Mensch und Natur 
schaden. Mit unserem Know-how und modernster Technik befreien wir Standorte von Altlasten und gefährlichen 
Baustoffen — und leisten damit einen echten Beitrag zum Schutz unseres Planeten. 

Grundlage unserer Arbeit ist die über 30-jährige Erfahrung in der Behandlung komplex belasteter, mineralischer/inerter 
Abfälle – gewonnen durch den Betrieb unserer thermischen Behandlungsanlage am westsächsischen Standort Deutzen. 
Wir sind der fachkundige Partner für Altlastensanierung, Tiefbau und Industrie bei der Revitalisierung belasteter 
Standorte, von stillgelegten Industrie- und Gaswerken über militärische Altlasten bis hin zur chemischen Industrie. 

 

Ihre Aufgabenschwerpunkte 

✓ Zielgerichteter und planmäßiger Vertrieb unserer Dienst- und Entsorgungsleistungen 

✓ Ausbau bestehender Kundenbeziehungen sowie kompetente Beratung und Betreuung unserer Kunden 

✓ Weiterer Ausbau unserer Vertriebsaktivitäten in Nord- und Ostdeutschland 

✓ Bearbeitung von Kundenanfragen inkl. Angebotserstellung,  

✓ Auftragsmanagement und Unterstützung bei der Kalkulation von Sanierungsprojekten 

✓ Führung von Preisverhandlungen 

✓ Unterstützung bei der Erschließung neuer Vertriebswege 

 

 

Das bringen Sie mit 

✓ Abgeschlossenes Hochschulstudium der Naturwissenschaften, Ingenieurswissenschaften oder Berufserfahrung mit 
Weiterbildung zum Meister/Techniker 

✓ Gute Kenntnis in Chemie, Geologie, Biologie oder verwandten Fachrichtungen sind von Vorteil 

✓ Kenntnisse einschlägiger Vorschriften wünschenswert (KrW-/AbfG, EBV, DepV, AbfVerbrG, etc. ….) 

✓ Mehrjährige Berufserfahrung im Vertrieb 

✓ Begeisterung für unsere Branche und den täglichen Umgang mit Kunden 

✓ Sichere Kenntnisse der gängigen MS-Office-Anwendungen 

✓ Sichere und souveräne Kommunikation, sowie hohe Kunden- und Vertriebsaffinität 

✓ Eigeninitiative, Engagement, Belastbarkeit und Verhandlungsgeschick 

✓ Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift 

✓ Sicheres, verbindliches Auftreten und pragmatisches Handeln 

 

 



 

Das bieten wir Ihnen 

✓ Ein breit gefächertes, abwechslungsreiches Tätigkeitsfeld 

✓ Fortbildungs- und Weiterbildungsmöglichkeiten sowie Schulungen 

✓ Ein hervorragendes, familiäres Arbeitsklima mit flachen Hierarchien und kurzen Entscheidungswegen 

✓ Unbefristeter Arbeitsvertrag, 13. Monatsgehalt und 30 Tage Urlaub 

✓ Zuzahlung zu vermögenswirksamen Leistungen 

✓ Raum für eigene Ideen, viel Eigenverantwortung und herausfordernde Aufgaben 

✓ Einen sicheren Arbeitsplatz in einer krisensicheren Branche bei einem der erfolgreichsten Unternehmen der 
Entsorgungsbranche 

✓ Flexible Arbeitszeit und die Möglichkeit zu „mobilen Arbeiten“  

✓ Stellung eines Dienstwagen, auch zur privaten Nutzung (geldwerter Vorteil) 

✓ Corporate Benefits, Bikeleasing, Hansefit etc. 

 

Klingt nach Ihrer nächsten Herausforderung? 

Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen — mit Angabe Ihres frühestmöglichen 
Einstiegstermins und Ihrer Gehaltsvorstellung. 

Per E-Mail an: info@are-deutzen.de 

ARE Deutzen GmbH  ·  Standort Deutzen, Westsachsen  ·  are-deutzen.de 


